


Oggi il Gruppo Vela arriva a pro-
durre annualmente oltre 12 mi-
lioni di quintali di laterizio, oltre
3 milioni di mq di solai a lastre
predalles e SOOmila mq di masselli
ed è attivo su tutto il centro-nord.

3. L'ultima novità è stata nel repar-
to faccia a vista con il lancio del
mattone nobile con finitura senza
sabbia, capace di esaltare le natu-
rali sfumature del cotto. Grazie al
suo particolare processo di lavo-
razione, è possibile non utilizzare
la sabbia in fase di estrazione dallo
stampo in modo da ottenere un
faccia a vista dalla finitura levigata
capace di riflettere la luce naturale.

4. Abbiamo differenziato l'offerta in
modo da produrre materiali siner-
gici e poter offrire un pacchetto
di prodotti, dalle fondamenta al
tetto. Abbiamo inoltre ampliato il
nostro staff tecnico e istituito una
serie di incontri tecnici formativi
per la nostra rete vendite.

5. Purtroppo il momento di crisi non
ha finora permesso di stringere
accordi, ma sicuramente il dialo-
go fra produttori e operatori sarà
obbligatorio per uscire da questo
periodo. Il che comporterà proba-
bilmente anche una dura ristruttu-
razione del settore ormai troppo
maturo e con capacità produttive
troppo elevate.

6. Moltissimo. Quest'anno abbiamo
incrementato il numero di inge-
gneri nel nostro organico e crea-
to un indirizzo e-mail specifico di
supporto tecnico e richiesta in-
formazioni dettagliate sui nostri
prodotti in laterizio (supportotec-
nico@velaspa.it).

7. Negli ultimi anni abbiamo visto
la trasformazione del magazzi-
no dal semplice commerciante
di materiale edile, alle strutture
di rivendita organizzate che, ol-
tre a commercializzare come un
tempo, gestiscono e controllano
il mercato, ritagliandosi pertanto
un ruolo importante nel mondo
dell'edilizia.

8. La nostra azienda percorre due
strade: fronteggiare la concorren-
za e cercare di offrire al cliente
una gamma completa di prodotti,
non disgregati. Ecco perché stia-
mo portando avanti con il Siste-
ma Vela un insieme di soluzioni
aggregate.
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9. Oggi è inevitabile parlare di lavoro
senza cadere nel problema paga-
menti, e leggi troppo superficiali
hanno peggiorato la situazione. La
soluzione passa dall'ottimismo del
sistema bancario nei confronti del
nostro settore e dalla celerilà dei
pagamenti del settore pubblico.

10. Sicuramente meno frizzante, con
volumi ridotti e ristrutturazioni
in tutti i reparti merceologici; un
mercato dove competenza, se-
rietà, preparazione e l'offerta di
sistemi strutturali saranno la forza
delle aziende che vorranno essere
vincenti.

RDB
Piergiulio Pizzetti
Direttore commerciale Gasbeton

1. RDB è nata nel 1908. Sin dai
primi anni ottanta ha iniziato a
perfezionare la produzione del
calcestruzzo aerato autoclavato
noto come Gasbeton. Grazie a tre
impianti produttivi, copriamo in
modo omogeneo ed efficace tutto
il territorio nazionale. Ultimamen-
te abbiamo iniziato a lavorare in-
tensamente anche in diversi paesi
europei.

2. Attualmente RDB ha sviluppato un
vero e proprio sistema costrutti-
vo completo, che comprende non
solo gli elementi per muratura,
ma anche una serie di prodotti
complementari (dall'intonaco alle
malte speciali per l'ancoraggio
dei tamponamenti alle strutture
portanti), necessari a fornire un
prodotto finito a regola d'arte,
senza sconvolgere le abitudini e
consuetudini costruttive tipiche
del nostro territorio.

3. Nelle ultime settimane abbiamo
presentato al mercato la nostra

nuova linea Gasbeton Active
che, grazie alla bassissima den-
sità, massimizza le prestazioni di
isolamento termico mantenendo
tutte le pregevoli caratteristiche
tipiche del materiale: sostenibilità
ambientale e resistenza al fuoco,
al sisma ed ai rumori. Gasbeton
Active è il blocco di calcestruzzo
cellulare prodotto in Italia capa-
ce di fornire prestazioni da casa
passiva senza isolanti aggiuntivi.

4. Ci siamo totalmente orientati alla
qualificazione della nostra gamma
produttiva grazie ad importanti
investimenti in campo di ricerca
e sviluppo. Abbiamo, inoltre, at-
tivato un intenso programma di
formazione costituito da nume-
rosi seminari tecnici che hanno
coinvolto migliaia di progettisti
ed operatori del settore.

5. Certamente. Le attività sono mol-
teplici e, soprattutto dove sono
totalmente condivise, stanno pro-
ducendo risultati assolutamente
soddisfacenti per tutti gli attori
coinvolti.

6. È fondamentale, soprattutto per
un prodotto come quello che ge-
stiamo. Il nostro Servizio Tecnico
è costituito da un pool di ingegne-
ri ed architetti in grado di assistere
quotidianamente progettisti, ri-
venditori ed applicatori sia nella
fase di consulenza e progettazione
preventiva che in quella postven-
dita. Abbiamo, inoltre, una serie di
tecnici dedicati a curare la corretta
posa del prodotto direttamente in
cantiere."""

7. È il nostro interlocutore primario.
8. Un prodotto in grado di soddisfa-

re le più stringenti normative in
campo di risparmio energetico,
alti standard qualitativi, struttura
commerciale snella, capillare ed
efficiente.

9. Il monitoraggio costante delle
esposizioni e dei pagamenti, in-
tensificata già in tempi non so-
spetti, ci ha permesso di affronta-
re preparati questo periodo parti-
colarmente Critico in sinergia con
i nostri partner primari.

10. Sempre più orientato ai prodotti
innovativi in grado di garantire
il comfort abitativo coniugando
prestazioni sempre più elevate e
vocazione di eco-sostenibilità or-
mai indispensabile per il settore.



TOPPETTI 2
Alessandro Andreucci
Ufficio marketing

1. Toppetti 2 nasce a fine '800 e ope-
ra su tutto il mercato nazionale.

2. Tutta la gamma di laterizi per la
muratura portante e da tampona-
mento; la divisione solai è specia-
lizzata in blocchi da alleggerimen-
to, lastre tipo "predalles" e travetti
in laterocemento. La Linea Ecopor,
laterizi alleggeriti con farina di le-
gno per la muratura portante, e la
Linea Tris, un sistema brevettato
per pareti a taglio termico com-
pleto; la linea si completa con una
serie di pezzi speciali adatti a so-
luzioni "su misura".

3. A marzo 2010, con Tris a setti sotti-
li calibrati per la muratura da tam-
ponamento. Il minor spessore dei
setti interni, l'elevato numero di
camere d'aria, il pannello isolante
in polistirene ad alta densità o in
sughero garantiscono alte presta-
zioni e una riduzione consistente
dell'utilizzo di malta sui giunti.

4. Abbiamo "utilizzato" la crisi per
ripensare il posizionamento di
Toppetti 2 sul mercato attraverso
un pacchetto di prodotti innovativi
e certificato tutti i nostri prodotti
di punta accompagnando la fase
di vendita con un'intensa attività
di promozione e di assistenza tec-
nica. Naturalmente è stato fonda-
mentale l'ampliamento della rete
commerciale.

5. Gli accordi stretti sono numerosi;
abbiamo stretto forti legami con
realtà della distribuzione e del
mondo delle imprese, avendo
particolare attenzione alla fase di
formazione.

6. La struttura si compone del team
di sviluppo prodotti, il vero cuore

di Toppetti 2, in stretto contatto
con il controllo qualità e con il mar-
keting; opera inoltre un respon-
sabile tecnico commerciale che
coordina la formazione della rete
vendita e la promozione tecnica.

7. Il rivenditore è da sempre il no-
stro target di clientela principale
e l'interlocutore privilegiato, e
nell'ultimo periodo il rapporto si
è ulteriormente consolidato.

8. Il servizio e l'organizzazione della
logistica, oltre che la possibilità
di fornire un vasto assortimento
di materiali; abbiamo corredato
questa posizione di forza con lo
spessore tecnico e la certificazio-
ne dei prodotti e con l'assistenza
pre e post vendita.

9. Abbiamo predisposto una divi-
sione che effettua una costante
raccolta di informazioni, sia attra-
verso aziende specializzate che
"sul campo"; attraverso una sorta
di rating interno, abbiamo inoltre
classificato i nostri clienti in base
alla regolarità dei pagamenti.

10. Riteniamo che sia finita l'era dei
grandi numeri e delle crescite a
doppia cifra, ma crediamo anche
che si siano aperti ampi spazi per
un'edilizia orientata alla qualità e
all'innovazione. In ogni caso non
vediamo segni di ripresa all'oriz-
zonte ed è piuttosto difficile azzar-
dare previsioni.

L'INNOVATIVO MATTONE SENZA
SABBIA DI FORNACI MOLINO
II mattone Nobile ha finltura senza sab-
bia ed è un prodotto capace di esaltare
la naturalezza del cotto. L'esclusivo pro-
cesso di lavorazione permette, infatti,
di estrarre il mattone dallo stampo
senza utilizzare la sabbia: il risultato
è un faccia a vista dalla finltura liscia
in grado di riflettere la luce in modo
sensazionale. Oltre che per l'esterno e
per l'arredo urbano, è particolarmente
indicato per finiture d'architettura di in-
terni, dalle pareti al sottotetto: appena
posato, non ha bisogno di "spazzolatu-
ra" ed è già pronto per arredare la casa
in modo caldo ed accogliente. Rispetto
a un faccia a vista tradizionale risulta
più pulito e più semplice da mantenere.
Il mattone Nobile è disponibile nella
colorazione rosata e rossa paglierina
stonalizzata nelle misure 12x25x5,5.

TAURUS - IL BLOCCO A SETTI
RADIALI (STABILA)
Grazie alla decennale collaborazione
di Gruppo Stabila Spa e dell'azienda
Bampo srl è nato Taurus, un sistema co-
struttivo capace di unire le comprovate
prestazioni della muratura portante di
laterizio, la duttilità dell'acciaio, la liber-
tà dello schema a pilastri e garantire,
nello stesso tempo, un ingente rispar-
mio di tempo e denaro.
Taurus è il primo blocco per muratura
armata modulare (25 cm di spessore
e 49 cm di lunghezza) che assicura la
perfetta sovrapposizione della nuova
geometria a setti radiali, studiata ap-
positamente per garantire il totale as-
sorbimento della sollecitazione sismica
indotta dall'armatura collocata nel cen-
tro del foro e non in corrispondenza del
giunto, in modo da evitare la possibile
espulsione in fase di sollecitazione.
Il sistema brevettato Taurus per mu-
ratura armata permette in qualsiasi
zona sismica la massima libertà dello
schema distributivo, la totale elimina-
zione dei ponti termici strutturali, la
realizzazione di implacati portanti in
tempi ridotti (oltre un quarto in meno
rispetto allo schema a pilastri) un'otti-
ma duttilità di sistema ed un notevole
risparmio economico.

LINEA TRIS (TOPPETTI 2)
Monoblocco preassemblato costituito
da due elementi in laterizio ed uno iso-
lante frapposto battentato in polistire-
ne o sughero. Assenza di ponti termici
tra un elemento e l'altro e taglio termico
completo, per altissime prestazioni di
isolamento termico ed acustico certifi-
cate da enti esterni. Unica posa per una
parete a tre strati; pezzi speciali e 96
soluzioni per ogni esigenza costruttiva.
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PITERAK SLIM, IL NUOVO PRODOTTO PER LE FACCIATE VENTILATE TERREAL
Terreal rinnova la tradizione del laterizio introducendo sul mercato Piterak Slim, la lastra
in laterizio di rivestimento a doppia pelle, un nuovo prodotto per il suo sistema di Facciata
Ventilata. Ottenuto grazie ad una particolare selezione di argille pregiate e alla cottura con
impianti innovativi, la sua estetica accattivante associa tradizione - grazie alle sfumature
della terracotta naturale-e modernità, grazie al formato allungato ed ai giunti chiusi. Piterak
Slim presenta un sistema di fissaggio a montanti verticali che semplifica la posa e ne riduce
i costi; facile da sostituire, autopulente, non necessita di particolare manutenzione e, per
le sue qualità di regolazione termica, è ideale anche nelle ristrutturazioni. Piterak Slim ha
un'ampia gamma di formati (da 50 a 150 cm di lunghezza, per varie altezze) e di colori: dai
toni caldi delle argille rosse e rosate, ai chiari champagne, beige e salmone, ai grigi e bruni,
fino ai toni color ardesia.



COTTO CASTELLO
SANMARCO-TERREAL
SanMarco-Terreal Italia ha messo a
punto una particolare mescola di ar-
gille selezionate e dotate di eccellenti
proprietà fisiche e chimiche in grado di
fornire ai laterizi un'elevata resistenza
meccanica e al gelo. È con queste ar-
gille che viene prodotto Cotto Castello,
la novità in casa SanMarco in fatto di
pavimentazioni per gli esterni e l'arredo
urbano. Disponibile in tre formati (mat-
tone 15x22,5x5 cm, listello 5x7,5x22,5
cm e quadretto 15x15x5 cm) compo-
nibili tra loro per dar vita ad infinite
combinazioni formali. Cotto Castello si
posa con semplicità a secco su strato
flessibile, senza alcun bisogno di malta
o collante, o con la posa umida usando
malte specifiche o colle per esterni per
pavimenti in cotto. La finltura superfi-
ciale sabbiata fa di Cotto Castello la
scelta ideale dove qualità e bellezza
concorrono per spazi di arredo "non
conventional". Massima resistenza al
gelo (resistente al gelo/disgelo ai 100
cicli); eccellente resistenza allo scivo-
lamento (classe LJ3); grande resistenza
agli acidi (classe C); ottima resistenza
alla rottura (classe T2); ottima resisten-
za all'abrasione (classe A1).




